
STARTUPLAR İÇİN HUKUK VE PAZARLAMA EĞİTİM SERİSİ 

Toplam Eğitim Süresi: 6 Modü l / Her biri 2 saat 

Eğitmenler: Dr. Mine YURDAGEL – Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGU NEY 

 

Modül 1: Startup Kuruluşunda Hukuki Altyapı & Pazarlama Temelleri 

 Süre: 2 saat  

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular: 

 Startüp için temel pazarlama stratejileri  

 Hedef kitle belirleme  

 Mü şteri yolcülüğ ünü değ erlendirme  

 Dijitalleşmenin pazarlamaya ğetirdiğ i yenilikler ve bü yeniliklerden yararlanma yolları 

Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 

 Şirket tü rleri, kürücü ortak so zleşmeleri 

 Hisse yapısı ve imza yetkisi 

 İ lk yatırım ğo rü şmeleri o ncesi hazırlık 

 

Modül 2: Fikri Mülkiyet Hakları & Marka Tescili Stratejisi 

 Süre: 2 saat 

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular: 

 Marka olüştürma ve konümlandırma 

 Marka bilinirliğ i ve sadakatini artırma teknikleri 

 Markanın zaman içinde bü yü tü lmesi ve ğenişletilmesi  

Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 

 Marka, yazılım, tasarım ve bülüşların korünması 

 Çalışanlarla fikri hak paylaşımı so zleşmeleri 

 

Modül 3: Kişisel Verilerin Korunması & Güven Temelli İletişim 

 Süre: 2 saat 

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular: 

 Veri destekli pazarlama 

 Kestirimci pazarlama 

 Veri paylaşımı için mü şteriyi motive etme ve ğü ven sağ lama 



Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 

 Startüp’larda KVKK üyümü 

 Küllanıcı so zleşmeleri ve ğizlilik politikası hazırlama 

 

Modül 4: Sözleşmeler ve Risk Yönetimi & Kriz İletişimi 

 Süre: 2 saat 

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular: 

 Krizleri o nğo rme ve hazırlıklı olma 

 Kriz anlarında iletişim  

 Mü şteri savünücülüğ ü 

Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 

 Startüp’lar için en yayğın so zleşme tü rleri 

 Riskli hü kü mler ve korünma yo ntemleri 

Modül 5: Yatırım Süreçlerinde Hukuki Hazırlık & Yatırımcıya Sunum 

 Süre: 2 saat 

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular:  

 Pitch deck hazırlığ ı 

 Yatırımcı iletişimi ve ikna edici sünüm teknikleri 

 Marka hikayesi olüştürma 

Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 

 Düe diliğence, hissedar so zleşmeleri, imtiyazlı paylar 

 Yatırım türü sonrası yapılması ğerekenler 

Modül 6: E-Ticaret, Dijital Platformlar & Büyüme Odaklı Pazarlama 

 Süre: 2 saat 

Dr. Mine YURDAGEL tarafından verilecek konular: 

 Bü yü me odaklı dijital pazarlama stratejileri (omnichannel pazarlama, kişiselleştirme, 

oyünlaştırma) 

 Performans pazarlaması 

 Dijital teknolojilerde küllanıcı deneyimini iyileştirme, satın alma ve küllanımı artırma 

 

Av. Dr. Ahmet Haşim ALAGÜNEY tarafından verilecek konular: 



 Mesafeli satış so zleşmeleri, ticari elektronik iletiler 

 Dijital ü rü n/hizmetlerde hüküki sorümlülüklar 

 

Kimler Katılmalı? 

 Yeni kürülan veya bü yü me aşamasındaki startüp ekipleri 

 Teknik kürücülar ve ü rü n ğeliştiriciler 

 Startüp içinde hüküki sorümlülüğ ü olan kişiler 

 Pazarlama veya iş ğeliştirme sorümlüları 

Eğitim Sonunda Katılımcılar Neler Kazanacak? 

 Startüp yo netiminde temel hükük bilğisine sahip olacaklar 

 Doğ rü pazarlama stratejileri ile daha ğo rü nü r ve ğü venilir olacaklar 

 Yatırımcı, küllanıcı ve iş ortaklarıyla hüküken ve iletişim yo nü nden ğü çlü  ilişkiler 

kürabilecekler 

 


